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MODUŁ szkoleniowy
„Techniki wspomagające pozyskiwanie sponsorów”
Poniżej przedstawiony moduł szkoleniowy „Techniki wspomagające pozyskiwanie sponsorów” ma na celu poznanie zasad i technik wspomagających pozyskiwanie finansowania poprzez sponsoring przedsięwzięć organizowanych przez organizacje pozarządowe. Moduł jest realizowany poprzez wykład teoretyczny oraz warsztaty i ćwiczenia praktyczne z udziałem wszystkich uczestników szkolenia.

	Część teoretyczna – warsztatowa

	Lp.
	Temat
	Czas trwania
	godzina

	1
	Wprowadzenie 

Siła perswazji czyli jak osiągać cele

Kim jest nasza organizacja i co ma do zaoferowania ?

Kim jest sponsor i po co ma nam pomagać ?


	50 ‘
	9.00 – 9.50

	2
	Strategia działania cz.1

- określenie problemu 

- ustalenie celów

- wytypowanie potencjalnych sponsorów

- analiza sponsorów

- techniki i narzędzia
	70 ‘
	9.50 – 11.00

	
	Przerwa
	10 ‘
	11.00 – 11.10

	3
	Strategia działania cz.2

- sporządzenie oferty

- kanały komunikacji i relacji

- termin i czas

- budżet
	60 ‘

	11.10 – 12.10

	
	Przerwa
	10 ‘
	12.10 – 12.20

	3
	Monitoring i podsumowanie

- monitoring i analizy

- podsumowanie efektów 

- podziękowania

- wnioski, poprawki, korekty
	90 ’
	12.20 – 13.50

	
	Przerwa lunchowa
	30’
	13.50 – 14.20

	Część praktyczna

	5
	Ćwiczenie - wprowadzenie

- wytypowanie grup 
- określenie zadań
	10 ’
	14.20 – 14.30

	6
	Ćwiczenia w grupach

- zbudowanie strategii

- sporządzenie oferty
	90 ’
	14.30 – 16.00

	
	Przerwa
	10 ‘
	16.00 – 16.10

	7
	Prezentacja prac grupowych

- symulacja negocjacji
- efekt, wnioski

- podziękowania
	40 ’
	16.10 – 16.50

	8
	Podsumowanie 

- ocena, komentarze, analiza
	10 ’
	16.50 – 17.00

	
	ZAKOŃCZENIE
	
	17.00


Notka o trenerze:

Zajęcia poprowadzi Jarosław Nadolski, trener – konsultant, właściciel Agencji public relations, doradca zarządów firm m.in. w zakresie polityki sponsoringowej. Posiada bogate doświadczenie w promocji firm poprzez sponsoring, jak i wiedzę zdobytą w czasie studiów na UMK, UAM, Uniwersytecie Warszawskim oraz SGH. 

Skrót marketingowy o szkoleniu:

Jak pozyskać sponsora na działania własnej organizacji ? Czy są jakieś techniki i zasady, które pozwolą na sukces finansowy ? Dlaczego nasze prośby o wsparcie pozostają bez odpowiedzi? Przed problemem zdobycia środków staje każda organizacja pozarządowa. Jak go rozwiązać? Odpowiedzi na te pytania i podobne wątpliwości będzie można znaleźć w ramach szkolenia pn. „Techniki wspomagające pozyskiwanie sponsorów” 

Zajęcia trwają 8 godzin z przerwą lunchową.

Szkolenie przeznaczone jest dla PODMIOTÓW EKONOMII SPOŁECZNEJ

Zajęcia trwają 8 godzin z przerwą lunchową. 

Szkolenie w ramach projektu „Promocja ekonomii społecznej i zatrudnienia w sektorze ekonomii społecznej” (POKL.07.02.02-04-010/10) realizowanego przez Toruńskie Stowarzyszenie Ekologiczne „Tilia” oraz Europejskie Centrum Współpracy Młodzieży. Strona internetowa projektu: www.ekonomia-spoleczna.com.pl

Projekt jest współfinansowany przez Unię Europejską w ramach Europejskiego Funduszu Społecznego.

